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L'EXPLOSION DES DONNEES EST OMNIPRESENTE

INTELLIGENCE APPRENTISSAGE SCIENCE
ARTIFICIELLE AUTOMATIQUE DES DONNEES
W\ , ,
Les donnees sont precieuses et dureront plus
longtemps que les systemes eux-mémes.
Tim Berners-Lee, inventeur du World Wide Web. 44
\\

Sans le traitement analytique du big data, les
entreprises sont aveugles et sourdes, errant sur
le web comme des cerfs sur une autoroute.

Geoffrey Moore, auteur et consultant. ' 4 4
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LA TRANSFORMATION NUMERIQUE
DEFINIT DE NOUVELLES NORMES

Les quatre dimensions du big data

Volume Variété Vitesse Véracité

%Man;@m 3



LES MESURES ET LES DONNEES JOUENT UN ROLE DE PLUS EN PLUS
IMPORTANT DANS LES SERVICES ACHATS D'AUJOURD'HUI

Différentes mesures pour surveiller chacune des trois catégories

QCIients @Fournisseurs 'Service achats
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VOLUME, VARIETE ET VITESSE

Dépenses visibles

Couts cachés

X

ACHATS DE CLASSE C

Classe A
Achats stratégiques
(EEEENIEEEE

production...)

Peu de références / Volumes élevés

Classe B
Achats stratégiques
et récurrents, hors

production Classe C

Achats non stratégiques
et non récurrents

Nombreuses commandes / Volumes faibles
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L'ANALYSE DES DONNEES EST UN FACTEUR CLE DE
SUCCES DANS LES ACHATS DE CLASSE C

Technologie O
Intelligence
5{@}@ artificielle

O

@E Informatique

Suivi

oo oy
Ba

Données
Informatique Organisation Methode
decisionnelle
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UNE METHODOLOGIE BASEE SUR LES DONNEES
POUR ANALYSER LES ACHATS DE CLASSE C

Fournisseurs

Déploiement



@ ® Périodeanalysée [ ® Objectif [ ® Derniére analyse

Rendez-vous du 21/10/2019

Anaiyse de 13 période - Annes dernigre
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DEMO

i ’
savin’i CLIENT ‘ Radar  Economie potendells  Actions ‘ li;‘ E 'b % 0

e

_—T-'.‘:\Q JR— Infos compte Présentaton Changer de compre Dashboard  Déconnesion
[=1=1]
Gestion d'un fournisseur E{u Fournisseurs - Rationalisation de votre portofolio fournisseurs ®
‘Optimization Plan d'action
Codt de gestion annuel
1000€ par fournisseur.
1 2 3 4 5
Positionnement actuel L] - ® L -
=30% =50% =260% =TO% B

Ces frais couvrent & la fois le référencement du fournisseur et son

maintien dans la base de données de Fentreprise :

abonnement & des structures spéclalisées - Infolegale par exemple - pour e
consulter les informations essentlelles telles que la solvabilité, recwedl {ﬁ? 6 @

des documents obligatoires, Responsabiliné Sociétale des Entreprises...

Catirmation de valre panel fourrissews  Polentiel de dépentes dasse C [périmetre
ot couver por Manutan)

1050 1125K€ 510K€

Dgrerrses rédises awec Marutan

Sowrce ; Groupe Monutoy

Famille de produits consommés

= RATIONALEEATION i g
E@} FOURMISSEUR Répart. iz Towr Iocaus estimé
CAMarrille G2

e
e s e v v (EEIEAAEAED T o 0
rapport & un potentiel de dépemses

dachats de classs ©

Fournitures industrielles et outillage 21% 210
Securité 4% 158
Bureau 13% 210
Emballage 10% 105
Hygiéne 8% 105
Espace extérieur 4% 53
Total 100 % 1050
Estimation en € du colt de gestion annuel d'un 1000
fournisseur

Source wos données Mareran
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Manutan

- Savin’side ¢ EnTt

S

Substitution des produits « Best »

9% Best
Q Manutan
I:ﬁ Better

Dg Good

@ RATICNALISATION
FRODUIT

ﬂ.gamﬂon de wotre compaortement
&

ats selon la typolagic des preduits
cmimandds

Produits haut de Gamme JVec un prs
A vt dans |a fourchetts haute,

Eranomie potentiehs v Ber 0%

Nas produits sant garantie 10 ans et
bénéficie du meilleur prix.

il s Barit s 20%

Ban rappart qualiti prix
Eoonomic polenliche vs Bed L= 10

Produits dentrée de gamma, avec les
prix bes plis baa,

Ecanomie potentiche vs Beg | 30 %

406 =30% E20% 0% 0%

‘ Radar Economie potendelle  Actions |

@ Produits - Rationzlisation de 'offre produits

m Optimi=zation

@B

Plan d'action

/]

1 2 3 4 5
Positionnement actuel o - o L L
A Best =308 Best =205 Best =106 Best <1 0% Best
Dépenses réalisées avec Manutan S10KE
Typologie des produits commandés
Répartition Dégenses
B Best %
B €A R Produit
Prodiy | DN Qb= Alternative
Fautesau d'essue-Lout Tark Preminunm M2
MPRIST | o 166 | RIED | ADSSA4D
GRUE HYDRALILIQUE CHASSIS FINE
MZESTS | amE FerT 2 6433 | AO2EST4
snagsas | DACIZELPOLYPAOBLIURKOIM-SOONZ3SN | 0 o
ADMM S
m Plateforrme individuelle - roulame profon - 3 12 4817 2
-_ marches
ADIEE7S | PLATL-FORME DE ACTONTION PC120L 14 3743 | plaser
Manutan 19%
Better 3T %
Good 9%
Total 100 %

SOUrCE T v dannies Maruran
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Infos comple Présentation Changer de compte Dashboard  Détonnesion




V 4
" Savin'side  cLENTY c & '
M —_ Radar Economie potendells  Actions li;‘ D - = (V)
— @ — — Infos comple Présentation Changer de comple Dashboand  Décormesion
Transformation Digitale @ Digitalisation - Tzux d'utilisation des solutions dématérialisées ®
COUT DE LA
SANS SOLUTION DIGITAL THERSATT N
E COMMANDE CLASSIQUE as¢
1 2 2 4 5
AVEC SOLUTION DIGITALE Positionnement actuel —8%—@§%— 80— 8— 80—
O, COMMANDE Via SOLUTION 654 S 0% 0% <A Sl
=} ﬁ%‘;ﬂfﬁﬁs:tmmmum - Mombre de commandes (Cdes) passées 3831
COMMANDE ET FACTURE DEMATERIALISEES 8¢ Colil dune ransaction Répariition
VA SRELITION Iy ArACtions
Source : APECA Cdes sans solution digitale 95€ 42 %
@ DIGITALISATION Télgohans 1%
Membre de commandes ot factures £30% $50%  SE0%  STO% 27D Fax 0%

intigralement  démardrialisies  ar

iwsues  dune solition  digitale par Courrier 0%
profiei il | e
Ees

pam Email 9%
Cdes via solution digitale 65 € 58 %
Punch-Out J
Cdes démat. via solution digitale 26€ 0%
Cdes et Fact. démat. via solution digitale 19€ 0%
Total 100 %

Source - vos données Mareszan
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ENCORE BEAUCOUP PLUS A VENIR...
AVEC LES DONNEES PREDICTIVES

<X
Opérations Données non Données de Données
structurées clients externes Externes...

Le barométre
des achats
de classe C

Savin’side”
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