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DATA ARE EXPLODING EVERYWHERE

ARTIFICIAL INTELLIGENCE MACHINE LEARNING DATA SCIENCE

A\
Data is a precious thing and will last

longer than the systems themselves. ry

Tim Berners-Lee, inventor of the World Wide Web.

A\
Without big data analytics, companies

are blind and deaf, wandering out
onto the web like deer on a freeway. ry

Geoffrey Moore, author and consultant.
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BUT DIGITAL TRANSFORMATION
IS SETTING NEW STANDARDS

The four dimensions of Big Data

Volume Variety Velocity Veracity
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METRICS AND DATA ARE PLAYING AN INCREASINGLY
IMPORTANT ROLE IN TODAY'S PURCHASING DEPARTMENTS

Different metrics to keep an eye on across each of the three categories:

Purchasing
department

QCustomers @ Suppliers
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VOLUME, VARIETY & VELOCITY
X
C-CLASS PURCHASES

A-Class

Strategic purchases (raw
materials, production...)

B-Class

Recurring & strategic
purchases, not for production

Visible Spending

C-Class

Non-recurring, non-strategic
purchases

Few SKUs / High volumes Many orders / Low volumes

Hidden Costs
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DATA ANALYSIS AS A KEY SUCCESS FACTOR
IN C-CLASS PURCHASES

Technology O
Artificial
%@L intelligence

O

5]
@E IT
Monitoring —]
1o
BUSINesS Organisation Method
intelligence
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A DATA-BASED METHODOLGY FOR ANALYSING
C-CLASS PURCHASES
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Logistics ® o Suppliers
@
Digitalisation
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@ ® Périodeanalysée [ ® Objectif [ ® Derniére analyse

Rendez-vous du 21/10/2019

Anaiyse de 13 période - Annes dernigre
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DEMO
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[=1=1]
Gestion d'un fournisseur E{u Fournisseurs - Rationalisation de votre portofolio fournisseurs ®
‘Optimization Plan d'action
Codt de gestion annuel
1000€ par fournisseur.
1 2 3 4 5
Positionnement actuel L] - ® L -
=30% =50% =260% =TO% B

Ces frais couvrent & la fois le référencement du fournisseur et son

maintien dans la base de données de Fentreprise :

abonnement & des structures spéclalisées - Infolegale par exemple - pour e
consulter les informations essentlelles telles que la solvabilité, recwedl {ﬁ? 6 @

des documents obligatoires, Responsabiliné Sociétale des Entreprises...

Catirmation de valre panel fourrissews  Polentiel de dépentes dasse C [périmetre
ot couver por Manutan)

1050 1125K€ 510K€

Dgrerrses rédises awec Marutan

Sowrce ; Groupe Monutoy

Famille de produits consommés

= RATIONALEEATION i g
E@} FOURMISSEUR Répart. iz Towr Iocaus estimé
CAMarrille G2

e
e s e v v (EEIEAAEAED T o 0
rapport & un potentiel de dépemses

dachats de classs ©

Fournitures industrielles et outillage 21% 210
Securité 4% 158
Bureau 13% 210
Emballage 10% 105
Hygiéne 8% 105
Espace extérieur 4% 53
Total 100 % 1050
Estimation en € du colt de gestion annuel d'un 1000
fournisseur

Source wos données Mareran
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DEMO

@\l’il‘l’l‘id@ CLIENT1 ‘ Radar Economie potentelle  Actions | IEI [;] f"" % 0

@_—_—:‘:& Inls comple Présentation Changer de comple Dashboard  Décannexion

g

Substitution des produits « Best » @ Produits - Retionalisation de I'offre produits ®
Produits haut de Zamime JVec un pris
i want dan | FOurchetts haute, m Optimization Plan d'action
Beit [renomie potentiele vs Bew : 0% _——
Mas praduits sont garantie 10.ans et 1 2 3 4 5
Q Manutan bénéficie r:u :I|I:|I|.'|::|r|1r . Position t actuel . - . . *
Ernosen potinbil i Bt o 20
=% Best =30% Besl =20% Besil =10% Best <10% BesL
Ban rappart qualiti pris
ﬁ Be‘xer Economie polontiche vs Bed L= 10% 3 AalicA b
Dépenses réalisées aver Manutan 510KE
& Produits dentrée de gamma, avec les Whgb des pl"DdI.lhB commandés
E Good prix bes plis baa, . . .
Enonomie potentiche v Bew s D% Répartition Dégenses
B Best 35%
@ RATIONALISATION
PFRODUIT
L} A Réf Produit
artition de wotre compaortement =406 E30%  E20% 0% <10% Désignation Qeés
:'gm selon la qnlm:s preduits Produit (L] Alternative
e aE I
Reaudeay d'essuie-Loul Tark Premium M2
ADREAST 1300 166 2160 ADGSAAT
‘GRUC HYDRALILQUIC CHASEIS FIND
ADFEETS DEMONTATLE 72T 2 6433 ADRESTA
ADNISES BAC 1Z,6L POLYPRO OLEL RK DIM - SD0XI3001 0 a1m7 ADIISET
A0 MM e
m Plateforrme individuelle - roulame profon - 3 12 4817 2
— marches
ADI1EETS PLATC-FORML D RACTONTION PC120 L 14 3743 A145271
Manutan 19%
Better 37
Good 2%
Total 100 %
SOUrte : vas dannées Markran -
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‘ Savin'side  cLiENTY .-o e |
M —_ Radar Economie potendells  Actions li;‘ D - = (V)
— @ — — Infos comple Présentation Changer de comple Dashboand  Décormesion
Transformation Digitale @ Digitalisation - Tzux d'utilisation des solutions dématérialisées ®
COUT DE LA
SANS SOLUTION DIGITAL THERSATT N
E COMMANDE CLASSIQUE as¢
1 2 2 4 5
AVEC SOLUTION DIGITALE Positionnement actugl —8—8— 8 — 88— 88—
O, COMMANDE Via SOLUTION 654 S 0% 0% <A Sl
=} ﬁ%‘;ﬂfﬁﬁs:tmmmum - Mombre de commandes (Cdes) passées 3831
COMMANDE ET FACTURE DEMATERIALISEES 8¢ Colil dune ransaction Répariition
VA SRELITION Iy ArACtions
Source : APECA Cdes sans solution digitale 95€ 42 %
@ DIGITALISATION Télgohans 1%
Membre de commandes ot factures £30% $50%  SE0%  STO% 27D Fax 0%

intigralement  démardrialisies  ar

iwsues  dune solition  digitale par Courrier 0%
profiei il | e
Ees

pam Email 9%
Cdes via solution digitale 65 € 58 %
Punch-Out J
Cdes démat. via solution digitale 26€ 0%
Cdes et Fact. démat. via solution digitale 19€ 0%
Total 100 %

Source - vos données Mareszan
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AND MUCH MORE TO COME...
WITH PREDICTIVE DATA

(aalWaa
Transactions Non-structured External customers’ External
datas datas data...

TheclassC
purchases
‘ barometer

Savin’side”
~
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